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 اید که برخی افراد همیشه در ارتباطات و مذاکرات موفق هستند؟ آیا تا به حال دقت کرده 

های خاص روانشناسی  نشان داده که این افراد از تکنیک  2025مطالعات دانشگاه هاروارد در سال 
 .دانند که چگونه ذهن دیگران را هدایت کنندخوبی می ها به کنند. آن استفاده می 

https://nazbook.com/product/%d8%af%d8%a7%d9%86%d9%84%d9%88%d8%af-%da%a9%d8%aa%d8%a7%d8%a8-%d8%b1%d8%a7%d8%b2%d9%87%d8%a7%db%8c-%d8%b1%d9%88%d8%a7%d9%86%d8%b4%d9%86%d8%a7%d8%b3%db%8c-%d8%aa%d8%a7%d8%b1%db%8c%da%a9-%d8%a7%d8%b2/
https://nazbook.com/product/%d8%af%d8%a7%d9%86%d9%84%d9%88%d8%af-%da%a9%d8%aa%d8%a7%d8%a8-%d8%b1%d8%a7%d8%b2%d9%87%d8%a7%db%8c-%d8%b1%d9%88%d8%a7%d9%86%d8%b4%d9%86%d8%a7%d8%b3%db%8c-%d8%aa%d8%a7%d8%b1%db%8c%da%a9-%d8%a7%d8%b2/


تر از من داشت، توانست نظر کارفرما را  ای ضعیف ی شغلی، رقیبم که رزومه یک بار در یک مصاحبه 
 .هایی استفاده کرده که تأثیر روانی بیشتری داشتندجلب کند. بعدها فهمیدم که او از روش 

دهد که "اثرگذاری بر دیگران،  در کتاب رازهای روانشناسی تاریک از ویلیام کوپر، نویسنده توضیح می 
 ".ها را هدایت کنیدتوان آموخت. کافی است بدانید چگونه ذهن علمی است که می 

دانند چطور دیگران را قانع کنند. اگر این مهارت را یاد نگیرید، همیشه  دنیا پر از کسانی است که می 
 .یک قدم عقب خواهید بود 

 


